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海外販路開拓商談会

（バイヤーリスト）
商談日程：2026年2月24日～27日

主催：中小企業基盤整備機構、信金中央金庫

（注意）本バイヤーへの直接のお問い合わせは禁止します



■日本企業からの購入
海外の企業より日本製の木製インテリア雑貨や日用品に関する問い合わせを受け、これらの製品
を現地で流通させる新規事業を計画しており、日本全国の木製インテリア雑貨や日用品を取り扱
う仕入れ先の開拓を進めたい。

■特に興味のある商品カテゴリー
今回の商談会では、既存事業である住宅建材と親和性が高い、木製のインテリア雑貨（小物入れ
などの小型木工品）や木製の文房具、日用品などを中心に見ていきたい。

◼ 設立年 ：1989年9月25日
◼ 資本金 ：120万カナダドル
◼ 従業員数：2名
◼ 売上高 ：非公開
◼ 事業内容：北米産木材の輸出、木材の輸入
◼ 主要製品：建築資材（木材）
◼ 親会社：ナイス株式会社（神奈川県横浜市）

◼ 国際認証：-
◼ 日本企業との取引経験：有

[本社] カナダ
1110-1185 W Georgia St, Vancouver, BC V6E 4E6
[HP] https://www.nice.co.jp/corporate/group/

[会社概要]
高品質な建材及び住宅関連製品の国際流通・輸出入を主業
務とする。具体的には、北米産木材などを含む建材の輸
出・住宅建設向けの建材の流通の橋渡しを担う国際商社。

総合住宅建材企業「ナイス株式会社」の海外拠点として、
北米からの建材調達・輸出を通じてグローバルな建材流通
ネットワークの一翼を担っている。

商談会参加目的

カナダ
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ナイスインターナショナルカナダコーポレーション

消費財の取扱製品

カナダ本社

Nice International Canada Corporation



■日本企業からの購入
現在、海外の日本製品専門のセレクトショップやECサイトに向けて化粧品を展開しています。弊
社から提案できる商材の幅を広げるために、弊社製品と親和性の高い日本国内の魅力ある製品を
探しています。具体的には、日本国内で丁寧に作られた生活用品（化粧品、文房具、雑貨など）
を想定しています。大量販売ではなく、商品の背景やストーリーを大切にしながら、ブランドと
共に少しずつ育てていくスタンスを重視しています。

■特に興味のある商品カテゴリー
日本らしさを感じさせる商品、地域性や伝統技術を活かした商品、アップサイクルやサステナブ
ルな視点を持った商品、小ロットでも対応可能な商品などを中心に見ていきたい。

◼ 設立年 ：2018年4月
◼ 資本金 ：-
◼ 従業員数：14名
◼ 売上高 ：-
◼ 事業内容：アロマ・コスメ商品企画・販売
◼ 主要製品：化粧品
◼ 取引先   ：-
◼ 国際認証：-
◼ 日本企業との取引経験：あり

[本社] 東京都台東区
[HP] https://www.d-aroma.co.jp/

[会社概要]
国産ゆずや瀬戸内レモン、北海道ハッカなど日本各地の素
材を活かしたオーガニック精油やアロマ・コスメ商品を企
画・製造・販売し、ホームフレグランスからサロン向けケ
ア用品まで幅広く展開しています。

近年は海外向けインターネット販売にも力を入れ、欧州・
中東・東南アジアへ販路を拡大するなど、国際市場での事
業成長にも積極的に取り組んでいます。

商談会参加目的

日本
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株式会社デイリーアロマジャパン

国内・海外販売サイト

アロマ製品の企画・販売

Daily Aroma Japan Co., Ltd.



商談会参加目的

◼ 設立年 ：2018年
◼ 資本金 ：約500万円
◼ 従業員数：14名
◼ 売上高 ：約6億円
◼ 事業内容：日本食材の輸入販売、卸売業、

レストラン運営、ショップ運営
◼ 主要製品：日本食に関連する商材、食材、

厨房用品、キッチン用品、
食材関連商品、レストラン運営

◼ 取引先   ：フランス内の飲食店等
◼ 国際認証：ー
◼ 日本企業との取引経験：有

[本社] パリ
[他店舗] パリに3店舗
[HP] https://www.omatsu.fr/

[会社概要]
パリ市内に、和牛と地元の最高食材を提供する高級日本食
レストラン、日本の焼肉文化を伝える焼き肉レストラン、
和牛専門ステーキハウスの3店舗のレストランを展開して
いる。
日本の商材・食材を輸入し、フランス国内の120を超える
取引先・販売先に、卸売業として販売をしている。主な取
扱い商品は、日本の商材・食材、キッチン用品、日用品、
酒類、調味料（味噌、醤油、ドレッシング）など。
CEOは、日本と欧州の架け橋となるビジネスに注力してお
り、レストランを日本文化の発信拠点として位置付けて、
日本企業との連携を希望している。

SARL OMATSU FRANCE

サール大松フランス

商談会参加目的

レストラン３店舗を運営

フランス
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日本の製品を扱うアン
テナショップを運営

■日本企業からの購入・代理店契約
日本の商材・食材を輸入し、フランス国内の120を超える取引先・販売先に、卸売業として販売をしてい
ます。取引先等向けに、日本の商材・食材、厨房用品、キッチン用品、日用品、それに伴う工業品等を探
しており、購入、代理店契約の締結を希望しています。また、パリに、和牛を中心とした高級日本食レス
トランを３店舗運営しており、その店舗で扱う日本の商材・食材、厨房用品、インテリア等の調達を検討
しています。 日本と欧州の架け橋となるビジネスに注力しており、レストランを日本文化の発信拠点とし
て位置付けて、日本企業との連携を希望しています。

■アンテナショップ事業のパートナー募集
パリ中心部の観光客と現地フランス人か行き交うエリアに日本の食品や伝統工芸品を取り扱うアンテナ
ショップを2025年9月にオープンしました。アンテナショップの発信力を活用して現地フランス人向けに
販売できる商品をお持ちの企業様との連携を希望しています。
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商談会参加目的

■代理店契約・日本製品の販売
浴衣、こけし、陶器などの伝統的なものから、フィギュア、ぬいぐるみ、コスプレなどのポップカル
チャー志向の商品まで日本関連の商品を販売。その他にもラムネや日本酒、日本のお菓子も取り扱う。

店舗やオンラインで販売する商品を探しており、伝統工芸品や着物・浴衣・足袋・扇子等の服飾関連品、
食器・包丁・箸・弁当箱などのキッチン用品、布団・風呂敷等の生活用品、暖簾・掛軸・版画・こけし等
の装飾品、また現在特にコスプレやコスプレアクセサリー、キャラクターグッズ等の卸売業者を探してい
る。

◼ 設立年 ：2016年
◼ 資本金 ：約200万円
◼ 従業員数：ー
◼ 売上高 ：約4,200万円
◼ 事業内容：日本関連の工芸品・雑貨等の

小売業
◼ 主要製品：日本の伝統工芸品、生活雑貨、

装飾品、食品等
◼ 取引先   ：ー
◼ 国際認証：ー
◼ 日本企業との取引経験：輸入

[本社] コルマール（フランス東部）
[HP] https://www.konjaku.fr

[会社概要]
日本の伝統工芸品や食器・雑貨等の生活用品、その他装飾
品や雑貨類、食品を扱う小売店。日本愛好家が、日本の伝
統文化や美学・品質へのこだわりを広めていくために興し
たもの。社名（店名）の「Konjayku」は「今昔」からとっ
ており、現在の日本文化は過去の歴史と伝統の蓄積の上に
成り立っていることを表している。商品としては伝統文化
に関するものだけでなく、最近のポップカルチャー（アニ
メ・コスプレ等）に関連したものも取り扱う。
店舗での販売の他にオンライン販売も行っており、今後は
オンライン販売を伸長させるとともに、中期的にはフラン
チャイズシステムによる店舗数増加を計画している。

Konjaku

商談会参加目的

フランス

店舗内観①

今昔

店舗内観②

SJ05

（注意）本バイヤーへの直接のお問い合わせは禁止します



商談会参加目的

◼ 設立年 ：2012年
◼ 資本金 ：約860万円
◼ 従業員数：20人
◼ 売上高 ：約5200万円
◼ 事業内容：エネルギー関連機器・

サービス販売
◼ 主要製品：太陽光発電機器・サービス
◼ 取引先   ：電力業界、地方自治体
◼ 国際認証：ISO 9001: 2015、

QMS Certification
◼ 日本企業との取引経験：無

[本社] ハイデラバード
[HP] https://www.saurashaktienergies.com/

[会社概要]
太陽光発電システムの様々な用途に対してターンキーソ
ルーションを提供している。取扱製品は、ソーラー街路灯、
ソーラーポンプシステム、ソーラーホーム照明、ソーラー
ランタン、LED街灯、LED航空・信号灯などが挙げられる。
当社の強みである電気・電子エンジニアリングの経験を活
かし、エコテック製品の品揃えを更に拡充していきたいと
考えている。また、既存事業での経験を活かし、新規事業
としてEV分野への展開も検討している。当社のミッション
は、省エネのために顧客を啓蒙し、地球環境の保全に貢献
することである。

Saurashakti Energies Pvt Ltd.

サウラシュクト エナジーズ

商談会参加目的

インド
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■日本企業からの購入・代理店契約
持続可能関連製品の独占販売代理店契約を結びたい。当社のクライアントに提供するソリューションの一
環として、持続可能な製品を追加したい。

具体的には、エネルギー・電力関連にとどまらず、自然由来の製品、リサイクル製品、再利用可能な製品
など。これまでに、照明器具やファン製品の取り扱い実績あり。
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太陽光発電設備

エネルギー効率監査



商談会参加目的

■米国クラウドファンディングに掲載・販売する日本製品の募集

弊社は米国クラウドファンディング“Kickstarter（キックスターター）”を通じ、日本製品を米国市場や全世界へ輸
出しております。
海外進出のきっかけや新商品のマーケティングとして、取組み始める企業が増えております。
米国クラウドファンディングに掲載・販売する『日本製の金属製品、調理器具、革製品、その他』を募集いたします。
日本にて現在または過去にクラウドファンディングを行った商品も可です。
（※日本のアマゾンや楽天など末販売の新商品に限ります。）

国内のクラウドファンディングのように貴社が掲載手続きして手数料を払い掲載・販売するのではなく、弊社が掲載
Webページの作成、掲載手続きから商品を貴社から仕入れ、輸出までを行います。
貴社はアカウント作成、広告申込みなど以外は弊社との国内取引で完結、売上計上出来ます。

一般市場で販売していない『日本製品』をお持ちの企業様からのご提案をお待ちいたします。

◼ 設立年 ：2019年
◼ 資本金 ：100万円
◼ 従業員数：ー
◼ 売上高 ：5,000万円
◼ 事業内容：中国輸入代行業務、ネット物販
サポート、国内・海外クラファンサポート

◼ 主要製品：日本金属製品、生活雑貨、
スポーツ用品、食品等

◼ 取引先   ：ネット物販企業、銀行
◼ 国際認証：ー
◼ 外国企業との取引経験：輸出入
◼ 日本企業との取引経験：輸出入

[本社] 札幌
[HP] http://vogue-llc.com/

[会社概要]

三方よしの理念、そして継続は力なりの言葉を付け加えて、事業を
継続していきます。
北の大地北海道で、北海道海鮮卸、中国輸入代行、中国商品
OEM製作、日本商品OEM制作、ECサポート、国内・海外クラファン
サポート、ネット物販支援をおこなっています。

商談会参加目的

日本

VOGUE合同会社SJ07
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VOGUE LLC.



商談会参加目的

◼ 設立年 ：2019年
◼ 資本金 ：約155万円
◼ 従業員数：ー
◼ 売上高 ：約4,200万円
◼ 事業内容：卸売、食品製造・販売
◼ 主要製品：陶磁器、漆器、食器
◼ 取引先   ：B to C、飲食店、ホテル
◼ 国際認証：ー
◼ 日本企業との取引経験：有

[本社] パリ
[HP] https://www.maisonsato.com

[会社概要]
当社は店舗とオンラインサイトにて日本の食器を中心とし
た陶器や磁器や骨董品などを販売。2019年にパリにて開
業し、オンラインストアとポップアップストアをパリ内で
開催し、2022年末に会社を設立した。日常生活の中で使
用できるようなお皿（小・中・大皿/お茶碗や丼などの鉢/
湯呑みや茶道用の茶道具/ティーポット）をはじめ、有田
焼、唐津焼、伊賀焼、九谷焼、波佐見焼、京焼、瀬戸焼、
美濃焼、萩焼、備前焼、輪島塗、会津塗を始め、日本各地
の陶器、磁器、漆器など随時約400種以上の商品を取り扱
う。店舗とオンラインストアの両方の販売ルートを有する
ことでヨーロッパ諸国の幅広いお客様に商品を届けている。

商談会参加目的

フランス
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Maison Sato Paris

メゾン サトウ パリ

■日本企業からの購入・代理店契約
日常生活の中で使用できるような小・中・大皿、お茶碗や丼などの鉢、湯呑みや茶道用の茶道具、ティー
ポットを含む食器について、新商品を探している。また唐津焼、伊賀焼、九谷焼、有田焼、波佐見焼、美
濃焼、輪島塗を始め様々な地域の工芸品も販売しており、一般のお客様にもリーズナブルに提供できる価
格でご提案いただけるものを探している。さらに、日本の工芸品を海外に輸出している問屋や商社ともつ
ながりたいと考えている。

また、当社では金継ぎのワークショップを自社店舗で開催し非常に好評であった。現在、金継ぎ用のキッ
ト（キット内容: 金粉、生漆、砥粉、砥草、道具などのボックスセット）を販売しているが、この様な金
継ぎキットを販売している企業との商談も望んでる。

■日本企業への発注
オリジナル商品の販売やレストラン等大口の注文先を増やしていくことも検討している。

取り扱い商品イメージ

オンラインショップ



商談会参加目的

■代理店販売・日本製品の購入
海外市場向けの、日本生まれのキャラクター商品を探しています。
【募集内容】
現在、アジア・アフリカ・EU圏内、などの企業に向けて日用雑貨品を卸販売しています。多くの海外企業
からのリクエストにこたえるため、日本のキャラクター商品を探しています。具体的には、海外向けに正
規ライセンスを受けているキャラクター商品（ぬいぐるみ、文房具、キーホルダーなどの雑貨）を想定し
ています。単品ではなく、約15種類以上からなるコーナーでの提案を想定しています。
【募集する商材】
・日本生まれのキャラクター商品
・メーカーから海外向け正規ライセンスの許可を受けている商品
・小ロットでも対応可能な商品
当社の流通ルートを通じた輸出となり、国内取引での対応となります。
当社から顧客に提案し、オーダーが決定してから、実際のお取引になります。
販売可能な国について、また提案予定の国については、ご相談ください。

。

◼ 設立年 ：1995年
◼ 資本金 ：4億4029万円
◼ 従業員数：83名
◼ 売上高 ：377億9000万円
◼ 事業内容：100円ショップ運営・海外事業
◼ 主要製品：各種日用品・生活雑貨ほか
◼ 取引先   ：直営・卸売業者（海外）
◼ 国際認証：ー
◼ 日本企業との取引経験：輸出入

[本社] 東京都北区
[大阪本社] 大阪市中央区
[HP] https://www.watts-jp.com/

[会社概要]
国内においては、“いつも”によりそう100円ショップ
「ワッツ」「ワッツウィズ」「ミーツ」「シルク」「フ
レッツ」「百圓領事館」等を1,800店舗以上展開。
海外においては、東南アジアを中心に「KOMONOYA（こ
ものや）」、中国で「小物家園（こものかえん）」という
ジャパンクオリティを世界に発信する均一ショップを展開。

100円ショップ以外に、心地よい生活を提案する雑貨店
「Buona Vita（ブォーナ・ビィータ）」や時間をテーマに
したおうち雑貨店「Tokino:ne（ときのね）」、日用品全
般を取扱うディスカウントショップ「リアル」、大黒天物
産との共同事業の「バリュー100」などを運営。

日本

SJ09

（注意）本バイヤーへの直接のお問い合わせは禁止します

株式会社ワッツ

店舗外観２

店舗外観１

商談会参加目的

Watts Co., Ltd



商談会参加目的

◼ 設立年 ：1995年
◼ 資本金 ：約1億3900万円
◼ 従業員数：4名
◼ 売上高 ：約1億3900万円
◼ 事業内容：商社
◼ 主要製品：医薬品、化粧品、原材料
◼ 取引先   ：製造業、卸売業
◼ 国際認証：ISO9001、AS9100
◼ 日本企業との取引経験：有

[本社] ソウル

[HP] https://cact.tradekorea.com/

[会社概要]
動物用医薬品、飼料添加物、植物性サプリメントの輸出入
を目的として設立。2003年以降、スキンケア化粧品の輸
出を開始し、化粧品製造工場と提携した研究所と連携し、
一貫してコストパフォーマンスの高い美容製品の開発に取
り組む。油脂粉末やココナッツ粉末、合成ビタミン、ミネ
ラル、医薬品有効成分（API）を国内動物用医薬品メー
カーに供給している。世界的な韓国ビューティー（K-
Beauty）人気を背景に、米国、日本、EU、台湾、マレー
シア、インドネシア、ロシア、トルコなどへスキンケア製
品を積極的に輸出。海外市場から独自性のある有望な原材
料を調達し、特色ある化粧品の開発にも取り組んでいる。

CAC Trading Co., Ltd.

シーエーシートレーディング

商談会参加目的

韓国

■代理店契約・日本製品の販売
機能性や独自性で強みを持つ日本のスキンケア化粧品や健康食品について、独占販売店として取り扱う

ことを希望している。具体的には、オーガニック原料、ヴィーガン原料、コラーゲンハイドロゲルマスク
とスキンケア化粧品に効果的な原料などを、最小で20ftコンテナ1個単位で調達したい。当社が韓国および
海外で構築しているオンライン・オフライン双方のネットワークを通した販売を目指している。また、当
社事業の方向性に合致する日本のパートナー企業との関係を構築できれば、将来的な事業計画および投資
計画についても共に協議や調整を進めたいと考えている。

SJ12

（注意）本バイヤーへの直接のお問い合わせは禁止します

当社取扱商品の例
（当社WEBサイトより）

当社取得の認証
（当社WEBサイトより）

https://cact.tradekorea.com/


商談会参加目的

◼ 設立年 ：-
◼ 資本金 ：-
◼ 従業員数：-
◼ 売上高 ：-
◼ 事業内容：日本雑貨の店舗販売
◼ 主要製品：古き良き「伝統や技」を
◼ 受け継いで作られた日本雑貨
◼ 取引先   ：一般消費者
◼ 国際認証：-
◼ 日本企業との取引経験：輸入

[本社] イギリス
[店舗] 31a Duke Street London W1U 1LS
[HP] https://kits-london.com/

商談会参加目的
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キーツ
ki:ts

[会社概要]
ロンドンで日本雑貨のセレクトショップの運営を行ってい
る。ショップは、ロンドン中でも一流のファッション、デ
ザイン、アートの発信場所として定義される、ロンドンの
Mayfair / Maryleboneに位置し、ロンドンの「今」を求め
る多くの人に、「日本のプロダクト」を発信している。

主な取扱商品は、伝統工芸品やデザイン性の高いバッグや
アクセサリー等の雑貨が多い。

■日本企業からの購入

店内には、作り手のこだわりや思いが込められた商品が並んでおり、世界観を豊かにする「モノ」に出会
える場所となっています。日本と英国をつなぐプラットフォームである(ki:ts) では、「和」とヨーロッパ
文化の融合をお客様にご提案しており、日本各地にある伝統工芸など、地産品を海外展開する販路として
機能します。

古き良き「伝統や技」を受け継いで作られた日本製品に興味があり、特に興味のある商品カテゴリーは、
伝統工芸品、インテリア雑貨、小物等です。

日本からの輸入にあたり、英国までの運送をお願いいたします。

イギリス



商談会参加目的

◼ 設立年 ：2011年
◼ 資本金 ：-
◼ 従業員数：５名
◼ 売上高 ：-
◼ 事業内容：日用雑貨品の販売
◼ 主要製品：日本の工芸品やデザイン商品
◼ 取引先   ：欧州の百貨店、飲食店、

ホテル等
◼ 国際認証：-
◼ 日本企業との取引経験：輸入

[本社] Unit 1.09, Oxo Tower Wharf, 
Bargehouse Street, London SE1 9PH UK
[HP] https://www.liveslondonltd.com/

商談会参加目的

J02
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Lives London Limited 

[会社概要]
ロンドンにて工芸品のセレクトショップ”和組-wagumi-
“を構え、日本の優れた工芸品やデザイン商品を紹介・
販売しています。日本各地のメーカーが手掛けた商品を
通してヨーロッパの消費者へその伝統や自然への思いを
紹介し、また日本国内の中小メーカーにも商品提案や
フィードバックを行っています。

オンラインストアでは英国内だけでなく欧州、アメリカ、
オーストラリアなど世界中のお客様に商品を販売してい
ます。

■日本企業からの購入・代理店契約

ロンドン市内サウスバンク地区のOxo Tower内に2011年に和組-wagumi-“というデザインショップをオー
プンしました。近隣にはミュージアムや観光施設も多く、地元ロンドンの人々をはじめ、欧州・北米地域
の観光客を中心に日本製の商品を紹介しています。日本の優れた工芸品やデザイン商品を探しており、特
に興味のある商品カテゴリーは、工芸品やデザイン商品等です。

イギリス



商談会参加目的

■日本企業からの購入
輸出取扱品目は、食品全般、生活雑貨、衛生用品である。
円安やサプライチェーンの混乱に伴い、海外からの原料調達が難しくなるなか、取引が困難なモンゴル、中
央アジアなどから特色ある産品の輸出入を行っている。
ポーランドやチェコ、リトアニア、カザフスタン、ウズベキスタンといった東欧や中央アジアなど新興国を
ターゲットとし、実績の少ない国々との取引を支援している。

◼ 設立年 ：1981年
◼ 資本金 ：6,500万円
◼ 従業員数：227名
◼ 事業内容：貿易事業 等
◼ 主要製品：食品全般、生活雑貨、衛生用等
◼ 取引先   ：小売店
◼ 国際認証：ー
◼ 外国企業との取引経験：輸出入

[本社] 新潟県新潟市
[他店舗] 福島県郡山市、東京都渋谷区
[HP] https://atago-corp.com

[会社概要]
貿易事業において、主な取扱い商品である食品に加え、生
活雑貨、衛生用品（舌ブラシ、歯磨き粉など)も取り扱っ
ている。

主な輸出先は、モンゴルや東南アジア諸国である。
また、ポーランドやチェコ、リトアニア、カザフスタン、
ウズベキスタンといった東欧や中央アジアなど新興国を
ターゲットとし、実績の少ない国々との取引を推進してい
る。

愛宕商事株式会社

商談会参加目的
事業部一覧

日本

取扱商品の一部

（注意）本バイヤーへの直接のお問い合わせは禁止します
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商談会参加目的

■日本企業からの購入・代理店契約
日用品雑貨の輸出を行っております。
現在特に引き合いのある商材は以下のとおりです。

・陶器の食器、土鍋、木製のまな板等
・ガラスの容器（キャニスター等）
・和紙製の文具（ふせん、メモ等）
・エッセンシャルオイル（加湿器用）
・洗剤（台所のクリーニング剤、洗濯用等）
・ベビー・キッズ用品（歯ブラシ等）

◼ 設立年 ：2004年
◼ 資本金 ：10,000千円
◼ 従業員数：16名
◼ 事業内容：輸出入卸業
◼ 主要製品：食品、飲料、キッチン・インテ
リア雑貨、日用品

◼ 取引先   ：パルグループHD、
㈱大創産業、㈱ワッツ等

◼ 国際認証：ー
◼ 日本企業との取引経験：輸出・輸入

[本社] 大阪府大阪市
[他店舗] 上海市徐匯区宜山路407-2号尚光徐匯中心銀座918室
[HP] https://chokas.jp

[会社概要]
生活雑貨の卸売業として開始し、その後中国向けの食品・
日用品等輸出を開始している。2012年には、上海に現地
法人を設立するなど中華圏の販路に強みを持っている。
日用品雑貨としては、キッチン・インテリア用品、ベ
ビー・キッズ用品及びアウトドア製品等幅広く取り扱って
いる。

株式会社CHOKA’S

商談会参加目的

HP上商品紹介ページ

日本

SUPER DELIBARY内
販売画面

（注意）本バイヤーへの直接のお問い合わせは禁止します
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商談会参加目的

◼ 設立年 ：2007年
◼ 資本金 ：2,000万円
◼ 従業員数：24人
◼ 売上高 ：240,000万円
◼ 事業内容：食品・日用雑貨品等の輸出業
◼ 主要製品：日本食品、飲料、雑貨等
◼ 取引先   ：飲食店、小売店
◼ 国際認証：-
◼ 日本企業との取引経験：輸出

[本社] 東京都江戸川区 
[HP] https://www.tapit.jp/index.php

商談会参加目的
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株式会社TAPインタートレード

[会社概要]
2007年の創業から日本の食品を中心に海外に輸出して
おり、現在では食品を中心に生活雑貨やコスメ・文
具・玩具など、身の回りの品々を幅広くグローバル
マーケットに供給している。

米国・欧州・アジア・中近東・オーストラリア等、
様々な国々にクライアントがおり、日本の商品を届け
ている。

■日本企業からの購入

食品・日用雑貨品等の輸出業を行っており、クライアントは米国・欧州・アジア・中近東・オーストラリ
ア等、様々な国々にいます。また、輸出準備プラットフォームFOBAL（フーバル）を、輸出を志すメー
カーと共に運営し輸出先国を年々増やしています。FOOBAL URL（https://foobal.jp/）

特に興味のある商品カテゴリーは、コスメ・文房具・アウトドア用品(BBQ用品、椅子、焚火台etc)です。

コスメ・文房具・アウトドア用品を探しています。輸出希望国を決定の上、ご提案ください。

日本

https://foobal.jp/


商談会参加目的

■日本企業からの購入
これまで「Sway Gallery」というギャラリーを運営していましたが、今年移転して「SWAY EDIT」という
名でリブランディングを行い、小売スペースを拡張したところです。
主に取り扱っている商品は食器、刃物、風呂敷、お香などの小物・雑貨、抹茶の粉（小売用・業務用）です。

◼ 設立年 ：2009年
◼ 資本金 ：ー
◼ 従業員数：ー
◼ 事業内容：輸出入卸売業、ECコンサル業、

広告代理店業
◼ 主要製品：食器、刃物、風呂敷、お香、

食品等
◼ 取引先   ：一般消費者、小売店
◼ 国際認証：ー
◼ 外国企業との取引経験：輸出入

[本社] 東京都渋谷区
[店舗] 73 Curtain Road Shoreditch London EC2A 3BS
[HP] https://premierdesign.co.jp/

[会社概要]
ヨーロッパ商材の日本向け卸、日本商材のイギリス向け卸
を行っている。ロンドンのショーディッチでギャラリー
「SWAY EDIT」を運営しており、一般消費者やイギリス
バイヤー向けに日本の職人技が光るアイテムや高品質な日
本商品を展示・販売している。

食器、刃物、風呂敷、お香などの小物・雑貨をメインに
扱っているほか、比較的輸入しやすい抹茶などの食品も取
り扱っている。

株式会社プレミアデザイン

商談会参加目的
自社ウェブサイト

日本

SWAY EDIT

（注意）本バイヤーへの直接のお問い合わせは禁止します
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商談会参加目的

■日本企業からの購入
キッチン・ダイニングを中心に百貨店・専門店向けに25,000点以上の幅広い商品を取扱っており、世界各
国のブランドを取扱っている。
(カナダ・日本・アメリカ・ドイツ・フランス・ベルギー・イタリア・イギリス・デンマーク・スウェーデ
ン・ポルトガル・スイス・オランダ・スペイン・オーストリア・イスラエル・タイ・中国・韓国）

■特に興味のあるカテゴリー
・刃物類を中心とした調理器具
・お茶関係の器具
・日本食レストランで使われるような調理器具

◼ 設立年 ：1949年
◼ 資本金 ：4,500万円
◼ 従業員数：約1,000名
◼ 事業内容：調理器具、調理小物等の商品卸
◼ 主要製品：調理器具、調理小物、包丁、

カトラリー等
◼ 取引先   ：百貨店、専門店、通販
◼ 国際認証：ー
◼ 外国企業との取引経験：輸出

[本社] 愛知県名古屋市
[他店舗] 東京都、大阪府、福岡県、北海道、岐阜県
[HP] https://www.y-yacht.co.jp/

[会社概要]
キッチン・ダイニング用品を中心に百貨店・専門店向けに
幅広い商品を取扱う専門商社である。

取扱品目は、調理器具、調理小物、家電、カトラリー、包
丁など多岐に亘り、国内外の上質な品々をバリエーション
豊富に取り揃えている。(25,000点以上)

株式会社ワイ・ヨット

商談会参加目的
自社ウェブサイト

日本

取扱いブランドの一部

（注意）本バイヤーへの直接のお問い合わせは禁止します
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